
中菲行的成功案例：

电子制造商
携手中菲行通过
海关保税仓库
进军印度市场

关于这家电子制造商

2024 年，一家全球领先的游戏与高性能计算品牌为

遵守印度本地生产政策，着手进入印度市场。该公

司希望以符合全球标准的产品服务当地市场，因此

需要灵活的消费电子产品供应链，在支持生产的同

时，尽可能降低前期投资与运营风险。

挑战

该公司需要快速扩大运营规模，以满足持续增长的

区域需求，同时降低关税及库存持有成本。由于零

部件来自全球多个采购地，需要开展复杂的货物整

合，确保所有零部件按时到位。此外，仓库必须靠

近制造工厂，才能保障生产连续性。

“印度是我们全球增长
战略的核心。当地市场展现
的强劲动能，使本地制造成为
公司自然而必要的下一步。”

电子制造商
供应链经理

https://cn.dimerco.com/key-industries/consumer-electronic-logistics/


成功关键

为支持此次市场拓展，该公司与中菲行合作设计了一套一站式供应链方案，利用位于班加罗尔的海关
保税仓库。通过保税仓库，该公司可将进口零部件配置在班加罗尔－金奈电子产业走廊的生产设施附
近，在延后缴纳税费的同时保持库存灵活性。

这一策略有助于缓解运营资金压力、提升入库可视性并保障生产连续性。中菲行还统筹来自全球多个采
购地的货物，整合进口零部件并支持印度境内配送。通过这套一站式方案，制造商能够在进入市场期间
保持供应链稳定，并逐步扩大运营规模。

保税仓库

根据生产需求放行货物前，
可延后缴纳进口关税与商品
及服务税（GST），降低资
金需求。

网络规划

中菲行制定完整计划，管
理多个供应来源、整合货
物并支持印度境内配送。

顾问服务

中菲行的专业顾问帮助制造
商应对在印度开展业务的复
杂要求。

重点概览

海关保税仓库带来以下效益：

改善现金流管理 降低前期税负
使税费缴纳时间
更契合生产计划

成果

印度是这家电子制造商增长最快的市场之一。该公司推出多款产品，并通过渠道合作伙伴深入规模较小的
城市，扩大零售市场渗透率。

效益 业务影响 量化改善成果

延后缴纳关税与综合商品
及服务税（IGST）

货物清关进入印度国内关税区
（DTA）前，100% 延后缴纳

运营资金效率提升 20–30%
（对高价值电子产品进口尤为显著）

货物整合
在自由贸易仓储区（FTWZ）
整合多来源货物

货物分散程度降低 25–35%，改善入库协调
效率

战略性库存配置
在制造枢纽附近设置仓储
（如班加罗尔－金奈走廊）

物料供应前置时间改善 10–20%

在保税区配置缓冲库存 降低对紧急货运的依赖 加急物流成本降低 8–12%

库存优化 分批清关进入印度国内关税区 过剩库存持有量降低 15–25%

再出口／重新配送灵活性
区域供应链调拨期间可免税存
放

质化效益（再出口无须缴纳关税／GST）
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